
Scheda di iscrizione

Per lÕiscrizione al convegno si richiede un contributo di partecipazione di

Û 20 iscritti SNA 

Û 30 non iscritti SNA

La somma sarˆ riscossa presso la Reception Edipi il giorno del convegno.

LÕiscrizione al convegno pu˜ essere effettuata

via fax 02 67101041
oppure via e-mail collegandosi al sito:
www.edipi.com/conference/roadshow2009

Dati del partecipante

Nome.......................................................................................................

Cognome.................................................................................................

Azienda....................................................................................................

Funzione..................................................................................................

Indirizzo....................................................................................................

Cap............................Cittˆ.......................................................................

Prov.........................................................................................................

Telefono...................................................................................................

Fax...........................................................................................................

EMail........................................................................................................

Impegno di riservatezza (Informativa ai sensi dellÕarticolo 13 del D.

Lgs 196/2003). I dati forniti con questo coupon sono raccolti da

EDIPI S.r.l., titolare del trattamento, per consentire la registrazione

dei partecipanti al convegno e per fornire informazioni su analoghe

iniziative. Il conferimento dei dati • necessario per la partecipazione

al convegno. Inoltre i dati, con il consenso dell'interessato, potran-

no essere comunicati ad altri soggetti (il cui elenco aggiornato pu˜

essere richiesto a EDIPI) per lÕinvio di comunicazioni promozionali di

potenziale interesse e per ricerche statistiche. La persona cui si rife-

riscono i dati pu˜ chiedere l'integrazione, la correzione, lÕaggiorna-

mento o la cancellazione dei dati scrivendo a EDIPI via Edolo, 29 b -

20125 Milano. Presa visione dellÕinformativa, consento al trattamen-

to dei dati da parte di EDIPI per la registrazione della mia partecipa-

zione al convegno. Inoltre con riferimento allÕutilizzo dei dati per

ricevere materiali informativi da EDIPI e da altri soggetti 

Consento p Nego il consenso p

Firma..................................................................................

o Verona, 8 Maggio

o Bologna, 15 Maggio

o Genova, 22 Maggio

o Brescia, 29 Maggio

o Foggia, 5 Giugno

o Roma, 12 Giugno

o Viareggio, 26 Giugno

Convegni

Seminari

Workshop

Forum

Road Show

Tavole Rotonde

Convegni Monosponsor

Business Lunch

Business Happy Hour

Cene Aziendali 

Cocktail

Da 10 anni progettiamo
e comunichiamo il tuo business. 

I nostri valori: precisione, esperien-
za e attenzione per realizzare un
servizio altamente personalizzato.

Per Informazioni

Via Edolo, 29/B - 20125 Milano

Tel. 02/67101088 - Fax 02/67101041

e-mail: conference@edipi.it



Riconquistare la redditivit• delle Agenzie
Un progetto per la crescita professionale degli Int ermediari Assicurativi

In collaborazione con

In collaborazione c0n

www.edipi.com/conference/roadshow2009

Verona, Bologna, Genova, Brescia, Foggia, Roma, Viareggio

Nuo
Nuovva Edizione

a Edizione

&
La Invitano al convegno



Sette tappe
l Verona, 8 Maggio
l Bologna, 15 maggio
l Genova, 22 maggio
l Brescia, 29 maggio
l Foggia, 5 giugno
l Roma, 12 giugno
l Viareggio, 26 giugno

Nel 2008 le 6 tappe del road show hanno raggiunto oltre 1.400 Agenti. Raccogliendo entusiasmo, interesse, partecipazione
e mettendo a confronto esperienze, visioni e soluzioni. Ognuno dei partecipanti ha potuto ascoltare, confrontarsi, dialogare
con gli altri e con i rappresentanti degli sponsor che hanno sostenuto l'iniziativa. E' stata una esperienza elettrizzante che
abbiamo voluto ripetere aggiungendo, alla gi• colla udata ricetta, ancora pi€ qualit• ed energia per ai utare davvero gli Agenti
a disegnare il proprio profilo di crescita professionale. Ci aiutano in questa impresa sia lo Sna, il Sindacato Nazionale Agenti,
che mette a disposizione la sua competenza, la sua profonda conoscenza delle dinamiche del mercato e la sua relazione
con il mondo agenziale che la societ• di consulenza  Iama, che conosce profondamente i meccanismi di evoluzione e i punti
critici del mercato.

Pi! contenuti e qualit• per la seconda edizione del  road show

Occorre ridisegnare la propria attivit•, riorganizz are il portafoglio e organizzare l'agenzia, puntare sul marketing e
affrontare con cura e grande attenzione il tema, fondamentale, della redditivit• d'Agenzia. Solo in que sto modo la ten-
sione dei mercati potr• tradursi in un nuovo, pi€ v igoroso profilo di attivit• e non nell'ennesima per icolosa minaccia alla
stabilit• del sistema assicurativo e delle migliaia  di persone che vi lavorano. E' partendo da questa consapevolezza che
il Road Show disegna per il 2009 il suo profilo di attivit•, indagando, nelle sue tappe, sulle diverse  strade da percorre-
re per riconquistare la redditivit•.
In particolare ecco i temi che saranno affrontati dai diversi relatori:
l Organizzazione interna delle agenzie: come riorganizzare la distribuzione del lavoro all'interno dell'agenzia e conquistare

maggiore efficacia ed efficienza;
l Organizzazione delle tecnologie: come sfruttare al meglio l'Ict per fornire un miglior servizio al cliente e conquistare

maggiori margini di efficacia ed efficienza riducendo i costi;
l L'attivit• di marketing e comunicazione: come svilup pare iniziative di comunicazione e di marketing sul territorio per

conquistare nuovi clienti e fare cross selling sui clienti esistenti;
l Organizzazione del portafoglio: come ampliare la gamma di offerta di prodotti assicurativi.

Organizzazione, tecnologia, marketing

wwwwww .edipi.com/conf.edipi.com/conf ee



Argomenti ed interventi previsti:
l Il futuro della distribuzione assicurativa;
l Riconquistare la redditivit• delle agenzie: percorsi  operativi;
l Integrazione dell'offerta di prodotti e servizi assicurativi;
l Organizzazione delle tecnologie: come sfruttare al meglio l'ICT per fornire un miglior servizio al cliente e conquistare

maggiori margini di efficacia ed efficienza riducendo i costi;
l Nuovi prodotti nel mondo Salute;
l Esperienza del plurimandato Rca tra agenti;
l Nuovi servizi per i clienti nell'area gestione sinistri;
l Come comunicare al cliente il valore dell'intermediario: iniziative di comunicazione e marketing sul territorio;
l L'offerta da parte delle Compagnie straniere recentemente entrate in Italia.

Verona, 8 Maggio
Hotel Tryp

Via Monte Pastello, 28

Genova, 22 Maggio
Sheraton Genova Hotel

Via Pionieri e Aviatori d'Italia, 44

Bologna, 15 Maggio
Hotel Boscolo
Via Lenin, 43

Brescia, 29 Maggio
Centro Pastorale Paolo VI

Via Gezio Calini, 30

Roma, 12 Giugno
Fondazione SGM

Via Portuense, 741

Foggia, 5 Giugno
Sala Biblioteca Provinciale

Viale Michelangelo, 1

Viareggio, 26 Giugno
Hotel Astor

Viale G. Carducci, 54
Gli orari

Tutte le tappe del road show hanno una struttura simile,
con qualche piccola variazione, visibile direttamente sul
nostro sito, nella agenda dei relatori.
La registrazione ! alle 8,45, e il convegno vero e proprio
inizia alle 9,00.
E' previsto un coffee break alle 10,30 e un pranzo di
lavoro alle 13,00.
I lavori riprendono alle 14,00, e terminano alle 16 ,30
con il test per l'accreditamento dei crediti formativi realiz-
zato in collaborazione con Iama.
Il convegno si conclude alle 17,00.

Crediti formativi

A conclusione di ogni giornata verr" proposto in collabo-
razione con Iama Consulting un test per l'accreditamento
ai fini dell'assolvimento degli obblighi di formazi one con-
tinua previsti dall'Isvap.
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